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FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO - CONTRATISTA 

CIUDAD Y FECHA : Duitama, 2  de   septiembre de  2024 

PRESENTADO A: ENITH YADIRA RAMÍREZ CAMARGO– SUBDIRECTORA (E) CENTRO DESARROLLO 
AGROPECUARIO Y AGROINDUSTRIAL - CEDEAGRO 

ORDEN DE VIAJE  No: 
185924 

FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION: 
27/08/2024 30/08/2024 

LUGAR A DONDE REALIZÓ 
EL DESPLAZAMIENTO 
BOAVITA 

REGIONAL / CENTRO DE 
FORMACION 

OTRA : ( ciudad) 

Centro de Desarrollo Agropecuario y 
Agroindustrial 

 

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: Ejecutar  acciones de   formación en la  competencia   PROYECTAR 
EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS 
CONSUMIDORES Y USUARIOS en el  municipio de  Boavita 

ACTIVIDADES  DESARROLLADAS: 

Día 1: 27/08/2024.Se desarrolla   los   aspectos   relacionados  con la  identificación  de  los segmentos 
del  mercado de  acuerdo al  producto a  trabajar  con la    idea de  la  unidad   productiva, analizando el  
perfil de  los  posibles clientes. 

 
  Día 2: 28/08/2024, Se   realiza  formación  sobre  los  aspectos   relacionados  con  la  oferta  y demanda 
del  producto y   la capacidad  de la  empresa (Unidad  productiva) 
 

 Día 3: 29/08/2024 Se analiza   los   factores externos e  internos que  influyen en el  mercado, realizando 
ejercicios del  análisis   DOFA 

 
 Día 4: 30/08/2024. Se   da    formación sobre   aspectos   financieros para definir    los   costos de   los 
productos y definir   precios. 

 

RESULTADOS:  

1. El equipo de   aprendices analizaron la importancia de seleccionar   muy   bien   el   mercado, 

teniendo en   cuenta el   perfil de   los   clientes (cultura, ubicación, edad, actividad productiva, 

capacidad de   pago  como  aspecto  indispensable    para  el   éxito en  el  proceso de mercadeo. 

2.Los   aprendices   tienen   claridad en los   conceptos de   oferta, demanda. Se realiza   análisis de   las   

competencias quienes   ofrecen alimento   comercial siendo   las   grandes   empresas   como SOLLA, 

CONTEGRAL, ITALCOL. No   se   produce   en   la   vereda   alimento   para aves de   corral. Se analiza   la   

importancia de   adquirir   máquinas para mejorar   producción. 

3.Se  aclararon  conceptos en  el    análisis   DOFA ,  la  importancia  para  la empresa y  conocer  la  
competencia  para  ser  una  unidad  productiva  más  fuerte con   resalte de  las  fortalezas. Se concluye  
iniciar con  alimento  para  aves, ya que  todos  los  integrantes de  la  unidad  productiva  las  posee. Se  
inicia   dando el  alimento  a  las  aves  para   ser  modelo  y ejemplo de  los resultados  positivos  obtenidos  
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para  poder  dar a  conocer en  la  comunidad  los  beneficios  que se   generan  con este  tipo de  
suplemento alimenticio.  

4.Se da  claridad de  los  conceptos de   activos,  presupuesto, costos,  gastos, economía de  escala y 
precios  con el  fin  de   dejar como  actividad  el cotizar  los  activos  que se requieren, de  acuerdo a  la  
capacidad  utilizada. 

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe 
1. Evidencias Fotográficas 
2. Listados de Asistencia 
3. Tiquetes Terrestres 

 

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

1. Realizar actividad  para  
consecución de  recursos  
como  capital  inicial 

Aprendices 31 de agosto de 2024 

2. Aplicación de  sondeo Aprendices 30 de agosto al 1  de  septiembre 
de 2024 

3. Efectuar   análisis de  
maquinarias y equipos   
requeridos para  su  
posterior  cotización 

Aprendices 2  de  septiembre de 2024 

CONCLUSIONES: 
1. Con el  equipo de  la  unidad  productiva, se  identificó el  producto  bandera para  incursionar  en  el  
mercado, siendo el  suplemento  para  aves  y a  futuro se  ofrecerá  para  bovinos, conejos,  porcinos.   
2.Se  tiene   claro  el  perfil del  cliente para  aplicar  el sondeo. 
3.Se analizó la   importancia de   resaltar  y aprovechar  los recursos de  la región como  materia  prima  
para   la  producción  de  suplementos   y   comenzar a  analizar    los  productos   competencia   como  
parámetro  para   saber  precios,  calidad  y debilidades. Se  identifica que    la  idea de negocio es  
innovadora en  la  vereda  ya que  la  comunidad    no   produce  suplemento  para  aves de  corral  ni  
para  bovinos, conejos,  porcinos.   
4 Se identifican  fortalezas   del equipo  emprendedor, donde  inicialmente  se  va  a  alimentar  las 
aves de  corral  que  poseen para  analizar  el comportamiento de  las aves  con el  suplemento. 
5.Se  realiza  para  primera actividad  para  la  consecución de   recursos  económicos, realizada el   31 
de agosto de  2024  por  los  aprendices, quienes se  encuentran  motivados. 

OBSERVACIONES : 
Para efectos Legales el  contratista  CARMEN  CECILIA  BARRAGAN ACOSTA certifica bajo la gravedad de  
Juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado 
corresponde al valor efectivamente pagado al prestador del servicio de transporte. De igual manera con 
fundamento en la presunción de autenticidad de los documentos privados; los soportes allegados para 
tramite de pago de viáticos, salvo disposición especifica en contrario, se presumirán auténticos sin 
prejuicios de que puedan ser objeto de la tacha de Falsedad. 

DATOS DEL CONTRATISTA 

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA 

CARMEN  CECILIA    BARRAGAN ACOSTA 
 

VISTO BUENO SUPERVISOR 
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CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO 
SUPERVISOR 

FIRMA 

COORDINADOR ACADEMICA 
TITULADA Y SENA EMPRENDE 
RURAL 

JENNY ALEXANDRA SOLER 
GRANADOS 

 
 

ANEXOS 
1. Evidencias Fotográficas 
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2. Listados de Asistencia 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
3. Tiquetes Terrestres 

 
 
 
 

 


